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Sinds 1 januari 2010 zijn Rabobank Bodegraven/Woerden 

en Rabobank Veenstromen samengevoegd tot Rabobank 

Rijn en Veenstromen waarvan het hoofdkantoor is 

gevestigd in Woerden. Met nevenvestigingen in Vinkeveen, 

Woerden-Stad, Mijdrecht, Kockengen en Bodegraven 

worden particulieren en zakelijke relaties in dit gebied van 

alle mogelijke ýnanci±le diensten voorzien.

Jan Spelt bankiert met de Spelt Bedrijven, weet Gert van 

Kreuningen, al vanaf de start van de onderneming  bij de 

Rabobank. Als senior account manager Zakelijke Relaties 

kwam hijzelf in 2006 in contact met Jan Spelt, Spelt 

Bedrijven en Meersma BV Pijnacker. “Een vierjarige relatie 

dus, maar het lijken er wel twintig”, zegt hij lachend. 

“Maar dat bedoel ik alleen maar positief! We doen veel 

dingen samen en hebben al veel meegemaakt”, vertelt hij 

verder. “Toen wij elkaar leerden kennen was er gelijk die 

klik. We spreken dezelfde taal en daardoor zoek je elkaar 

gemakkelijk op èn wissel je makkelijker informatie uit. Zo 

bouw je toch heel snel een zeer hechte relatie op.”

Ook bij de ýnanciering van de nieuwbouw van de Spelt 

Bedrijven in Nieuwveen is Van Kreuningen nauw betrokken 

geweest. “Ik heb groot respect voor ondernemers die in 

deze moeilijke tijden hun nek durven uit te steken en 

durven te investeren. Dat zijn mooie processen en het is 

ýjn als je daar op je eigen deelgebied een bijdrage aan kan 

leveren.”

Een bijdrage leveren aan de continuïteit van een 

onderneming, zeker in deze moeilijkere tijden, vindt Van 

Kreuningen een belangrijke taak van de bank. “Daarin 

verschillen de belangen van ondernemer en bank niet. 

We zijn er allebei om een klein beetje aan elkaar te 

verdienen. Grote stappen snel thuis past hier niet in. Ik 

wil een langjarige relatie met een klant opbouwen en hem 

geen dingen verkopen die hij niet nodig heeft. Dat is voor 

even leuk maar werkt alleen maar op de korte termijn en 

keert zich uiteindelijk tegen je. Wij willen liever strategisch 

meedenken maar gaan daarbij niet op de ondernemersstoel 

zitten. Wel proberen we samen een weg te vinden waarbij 

we aansturen op meer opbrengsten. In de kosten kun 

je tenslotte op een gegeven moment niet meer snijden. 

Overigens geldt dit niet voor Spelt, daar zit het met de 

continuïteit van de onderneming wel goed!” vermeldt hij er 

nog wel even voor de zekerheid bij.

Gert van Kreuningen, senior account manager Zakelijke Relaties Rabobank Rijn en Veenstromen: 

 “Groot respect voor ondernemers die in deze moeilijke tijden hun nek 
durven uit te steken en durven te investeren”
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Gert van Kreuningen




